O QUEE
MARKETING DE
CONTEUDO?

ATRACAO DO
PUBLICO-ALVO

GERACAO DE LEADS

MADURACION DE
LEADS

GERACAO DE

CLIENTES

E a fase de criar contelidos valiosos para o
nosso publico-alvo, de forma a atrai-los.
Para isso, devemos conhecé-los muito bem
e saber quais problemas eles tém,
consomem conteudo de audio, video ou
texto, quais redes sociais eles usam.

Assim gue obtivermos as primeiras visitas,
devemos tentar obter os seus dados e
converté-los em potenciais clientes.

Cuando tenemos los primeros clientes
potenciales debemos trabajarlos para
afianzarlos mas y hacer que se identifiqguen
mas con la marca, asi facilitaremos que
terminen contratando algunos de nuestros
servicios o comprandonos algun producto.

Quando conseguimos 0s primeiros clientes
maduros, ja podemos enviar propostas
comerciais ou ofertas.



